
 
 
 
 

Mainhausen, 10. Juni 2008 
 
Förderprogramm Expansion 
 
 
Liebe Mitglieder, 
sehr geehrte Damen und Herren, 
 
für eines unserer wichtigsten strategischen Zukunftsthemen, die Expansion, setzt die 
anwr Gruppe nun mit einem speziellen Förderprogramm ein starkes Zeichen. Für die 
Förderung von Expansionsmaßnahmen aller unserer Mitglieder der anwr Gruppe 
stellt unsere DZB BANK eine Kreditlinie von insgesamt 30 Mio. € bis zum 31.12.2009 
zur Verfügung. Gefördert werden soll die zusätzliche Eröffnung neuer Standorte der 
Verbundgruppenmitglieder im Bereich der Schuhfachgeschäfte und bei der QUICK 
SCHUH.  
 
Warum? Der Wettbewerb wird stärker. Die inländische und ausländische Konkurrenz 
wird immer größer. Der Kampf um noch mehr Markt- und Kundenanteile ist in den 
meisten Unternehmen das zentrale Thema. Expansion wird großgeschrieben. 58% 
der Mittelständler planen, ihre Geschäftsaktivitäten in Deutschland auszudehnen. 
Speziell im Handel wollen 63% der Unternehmer in Deutschland expandieren.  
 
Das sind gute Nachrichten. Denn wir brauchen einen starken, vielfältig geprägten 
Mittelstand, der flexibel und innovativ ist. Das verleiht unserer Wirtschaft einen 
nachhaltigen Schub und führt langfristig zu mehr Arbeitsplätzen. Voraussetzungen, 
um eine Expansion gezielt voranzutreiben, sind gute Ideen, eine solide Finanzierung 
und eine exzellente Beratung. Es ist sinnvoll, an dieser Stelle einen „strategischen 
Partner“ zu Rate zu ziehen, der Ihnen die passenden Finanzierungslösungen bieten 
kann. Denn wenn es darum geht, den Handlungsspielraum auszudehnen, bedarf es 
mehr als eines klassischen Kredits.  
 
Mit dem speziellen „Förderprogramm Expansion“ leistet nun die DZB BANK ihren 
Beitrag für die Expansion unserer Mitgliedsunternehmen. Die vier unterschiedlichen 
Kreditlinien sind in der Anlage im Einzelnen aufgeführt. Nutzen Sie den finanziellen 
Spielraum, den Ihnen das Angebot der DZB BANK bietet. Genehmigungen erfolgen 
in der Reihenfolge, in der die Anträge bei der Bank eingehen. 
 
 
Viel Erfolg bei Ihrer Expansion wünscht Ihnen 
 

 
Roland Schwerdtfeger 


